
弘阳集团2018年全年业绩摘要
营业额 人民币101.4亿元
毛利 人民币33.9亿元
净利润 人民币11.2亿元

合同销售面积
（平方米）

合同销售金额（
万元）

平均合同销售
价格（元/平

方米）

合同销售面积
（平方米）

合同销售金额（
万元）

平均合同销售
价格（元/平方

米）

1 南京区域公司 326,461 516,350 15,671 154,909 228,963 14,336
2  淮海区域公司 143,538 140,227 9,438 55,480 52,421 9,166
3  苏南区域公司 541,907 703,002 12,924 346,407 454,546 13,082
4  苏中区域公司 143,363 178,912 12,152 33,359 41,016 11,987
5  安徽区域公司 134,651 127,698 9,448 61,366 57,672 9,377
6  南昌区域公司 50,114 77,860 15,330 25,337 38,915 15,159
7  苏沪区域公司 623,009 929,840 15,807 156,369 265,830 17,125
8  重庆区域公司 128,509 87,100 6,778 115,262 78,904 6,846
9  武汉区域公司 34,195 57,929 16,941 34,195 57,929 16,941
10  成都区域公司 53,083 54,069 10,186 53,083 54,069 10,186
11  浙江区域公司 22,729 55,657 24,398 10,471 24,496 23,202
12  郑州区域公司 55,261 46,172 8,355 55,261 46,172 8,355
13  广州区域公司 34,249 49,555 14,469 34,249 49,555 14,469
14  西安区域公司 1,266 929 7,337 646 474 7,337

合计 2,292,335 3,025,300 12,889 1,136,394 1,450,963 12,609

序号 区域

全口径 权益口径
1-6月实际 1-6月实际

月度合约销售表

截至2019年6月份销售表现

弘阳地产2019年首六个月合约销售金额达人民币302.53亿元，六月份合
约销售金额为人民币99.10亿元

◼ 2019年6月份，集团合约销售金额为人民币99.10亿元；销售面积为713,763平方米；
平均销售价格为每平方米人民币13,884元

◼ 2019年1-6月，集团实现累计合约销售金额为人民币302.53亿元；累计销售面积为
2,292,335平方米；平均销售价格为每平方米人民币12,889元

关于弘阳集团有限公司
弘阳集团有限公司成立于1996年，是一
家以商业运营﹑地产开发﹑物业服务三
位一体的协同发展的多元化﹑综合型集
团公司。23年来弘阳集团秉承”在商言人”
的核心价值观，稳健发展，创新求变。
连续六年蝉联中国企业500强 ﹑ 位列中
国房地产百强 ﹑ 中国商业物业价值40
强 ﹑ 中国社区服务商50强。弘阳集团
在战略定位中逐步向地产金融投资集团
发展，以差异化的投资策略，多元化的
投资模式，推进「做透大江苏，深耕长
三角，布局都市圈」的区域布局策略。
展望未来，弘阳集团矢志成为行业领先
的城市生活服务品牌。

企业融资及投资关系
电邮:
touzizhe@rsun.com

李达辉先生
资本市场部副总经理
+852 2879 6988
derek.lee@rsun.com

谢琨女士
投资者关系专业副总监
+852 2879 6988
sophie.xie@rsun.com

赵文君女士
财务管理中心证券事务经理
021-60556333-80619
zhaowenjun@rsun.com

序號 區域

全口徑

1-6月實際
合同銷售面積 
（平方米）

合同銷售金額 
（萬元）

平均合同銷售價格 
（元╱平方米）

1 南京區域公司 326,461 516,350 15,671

2 淮海區域公司 143,538 140,227 9,438

3 蘇南區域公司 541,907 703,002 12,924

4 蘇中區域公司 143,363 178,912 12,152

5 安徽區域公司 134,651 127,698 9,448

6 南昌區域公司 50,114 77,860 15,330

7 蘇滬區域公司 623,009 929,840 15,807

8 重慶區域公司 128,509 87,100 6,778

9 武漢區域公司 34,195 57,929 16,941

10 成都區域公司 53,083 54,069 10,186

11 浙江區域公司 22,729 55,657 24,398

12 鄭州區域公司 55,261 46,172 8,355

13 廣州區域公司 34,249 49,555 14,469

14 西安區域公司 1,266 929 7,337

合計 2,292,335 3,025,300 12,889

弘陽通訊



2.月度新闻中心

弘阳集团2018年全年业绩摘要
营业额 人民币101.4亿元
毛利 人民币33.9亿元
净利润 人民币11.2亿元

银企战略合作再深化！工行南京分行与弘阳集团签署普惠金融战略合作协
议
6月13日下午，中国工商银行南京分行与弘阳集团签署普惠金融战略合作协议，进一步深化
双方银企战略合作。
中国工商银行南京分行副行长陈金华、弘阳集团高级副总裁，弘阳资本集团总裁王世雄分别
代表合作双方进行签约，并共同出席工银普惠行专场推介活动。
本次活动在南京弘阳家居博览中心举办，百余家场内入驻商户、南京市财政局、市金融监督
管理局和南京联合产权（科技）交易所有限责任公司相关负责人共同参加活动。

弘阳集团与江苏亚东建设发展集团签署战略合作协议
6月24日上午，弘阳集团与江苏亚东建设发展集团在弘阳集团南京总部签署战略合作协议。
江苏亚东建设发展集团公司总经理蒋炯、副总经理岳倩；亚东物业公司总经理贾俊辉、副总
经理傅芝；弘阳集团总裁蒋达强、集团南京总部总裁兼弘阳地产南京区域公司总经理葛春华、
集团风控中心总经理胡芳，弘阳物业集团杨光、成健出席仪式。
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弘阳集团、南京红太阳双获联合、中诚信AA+主体评级，展望稳定
近日，联合信用评级有限公司（下简称“联合信用”）、中诚信证券评估有限公司(下称“中诚信
证评”)先后发布针对弘阳集团有限公司（下简称“弘阳集团”）以及弘阳地产集团旗下南京红太
阳房地产开发有限公司（下简称“南京红太阳”）的主体信用评级报告。
弘阳集团与南京红太阳双获联合、中诚信AA+主体评级，展望稳定。
同时，中诚信证评对弘阳集团、南京红太阳的主体评级报告还共同提到，该级别反映了评级
主体弘阳集团、南京红太阳偿还债务的能力很强，受不利经济环境的影响较小，违约风险很
低。
联合信用和中诚信证评是广受市场信赖的国内著名评级公司。弘阳集团、南京红太阳双双获
得两家机构肯定，不仅有利于进一步提升弘阳在资本市场的品牌形象，也为公司高质量快速
发展奠定了更为坚实的基础。
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